Massgeschneiderte Losungen
fuir den Stromeinkauf von
Unternehmen

Von der reinen Routine zur strategischen Starkung lhrer
Wettbewerbsfahigkeit

Neue Herausforderungen, neue Chancen

Bis vor einigen Jahren war der Abschluss eines Stromliefervertrags fur viele
Unternehmen eine reine Formsache. Die Preise waren stabil und die preisli-
chen Vorteile fielen bei einer Vertragsverldngerung gering aus. Seit 2021 hat
sich die Energiesituation durch steigende Preise und eine hohere Volatilitat
grundlegend verandert. Fur Unternehmen ist es daher entscheidend,
sowohl die Energiekosten als auch die Vertragsgestaltung genau zu prifen
und im Blick zu behalten.

Aktives Risikomanagement

Die Unternehmen haben erkannt, wie wichtig ein bewusstes Risikomanage-
ment ist — eines, das heute fundierte Analysen, spezifisches Fachwissen und
eine prazise Bewertung der Marktopportunitaten erfordert. Das Management
der Stromlieferung ist damit zu einem strategischen Hebel geworden, um
Produktionskosten zu optimieren und die Wettbewerbsfahigkeit zu sichern.

Die Antwort von AlL: Beratung und Innovation

AlL hat auf diese Marktverdanderungen reagiert, indem es sein Team von
engagierten Energiefachleuten verstarkt und innovative vertragliche Losung-
en entwickelt hat, die den Anforderungen des neuen wirtschaftlichen
Umfelds und der Komplexitdt der Energiemarkte gerecht werden.

Die neuen Produkte SAFE, SMART und BRAVE

Aus dieser neuen Vision und Herangehensweise sind die Produkte SAFE,
SMART und BRAVE entstanden — Instrumente, die Unternehmen flexible
und transparente Losungen fUr ein cleveres und effizientes Management ihrer
Liefervertrdage bieten. Erfahren Sie, wie |hr Unternehmen die Energiebewirt-
schaftung zu einer strategischen Ressource fur die Zukunft machen kann.

ail

Woahlen Sie die besten Marktbedingungen

Der Grosshandelsstrommarkt ist heute von hoher Preisvolatilitdt gepragt,
selbst auf kurze Sicht. Als Marktkunde kénnen Sie auf das Fachwissen
unserer Energiespezialistinnen und Energiespezialisten zahlen, um die best-
mogliche Losung fur lhre Bedirfnisse zu finden.*

Stabilitat?
Flexibilitat?

Chancen?

Unsere Produkte Safe, Smart und
Brave sind auf die spezifischen

Be- dirfnisse lhres Unternehmens
zuge- schnitten und bieten lhnen

— je nach Bedarf — die notwendige
Stabilitat, die richtige Flexibilitat oder
attraktive Marktchancen.

*Jahresverbrauch > 100’000 kWh
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SIND SIE EIN

MARKTKUNDE?

Vertrauen Sie auf AlL - und steuern Sie
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mit uns sicher durch den Strommarkt.




Flexibel und clever

Preisstabilitat Die Dynamik des Marktes nutzen

Dieses Produkt richtet sich an besonders unternehmerisch denkende
Marktkunden, die ginstige Preisentwicklungen auffangen wollen.

Dies ist das richtige Produkt, wenn Sie keine Marktopportunitdt ver-
passen wollen.,

Dieses Produkt ist ideal, wenn |hr Unternehmen eine einfache Ldsung
sucht — mit festen und planbaren Preisen fur die kommenden Lieferjahre.

Wi ie setzt sich der Preis zusammen?
Gesamtstromkosten (CHF) = (Pswissix + Gebiihr) CHFKWh * Vtot (kWh)

Wie setzt sich der Preis zusammen?
Gesamtstromkosten (CHF) = (Ptranche + Gebiihr) CHF/kWh #* Vtot (KWh)

Wie setzt sich der Preis zusammen?
Gesamtstromkosten (CHF) = P (CHF/kWh) * Vtot (kVWh)
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\ Verbrauchsprofil

JAN. MARZ JUNI SEPT. DEZ.

Verbrauchsprofil

Unsere Energiespezialisten analysieren lhr
Verbrauchsprofil der letzten 1-3 Jahre und
prognostizieren lhren Verbrauchsbedarf fir
die kommenden Jahre.
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Verbrauchsprofil

SMART @

B Durchschnittlicher Energiepreis pro Jahr

B Zukunftsprognose
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Einkaufspreis (P = Preis)

Wir priifen den Energiegrosshandelsmarkt
laufend, um den bestmdglichen Beschaffungs-
zeitpunkt zu identifizieren.

JAN. MARZ JUNI SEPT. DEZ.

Verbrauchsprofil

Unsere Energiespezialisten analysieren lhr
Verbrauchsprofil der letzten 1-3 Jahre und
prognostizieren lhren Verbrauchsbedarf fur
die kommenden Jahre. Der Verbrauchsbedarf
wird in Tranchen zu Marktprodukten (Base
und Peak) definiert.

Verbrauchsprofil

Unsere Energiespezialisten analysieren Ihr
Verbrauchsprofil der letzten 1-3 Jahre und
prognostizieren lhren tdglichen Verbrauch-
sbedarf.
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Verbrauchsprofil :

Ve2 = Base 2 (Oh - 24h)

VB1 = Base 1 (Oh - 24h)

Energiebedarf

JAN. MARZ JUNI SEPT. DEZ.

powerl,all

Auch online verfugbar:
www.powerd4all.swiss

Energiemenge (Vtot = Volumen in kWh)
Wir beschaffen fir Sie den gesamten Strom-
bedarf fir die ndchsten 1, 2, 3 oder 4 Jahre
zum bestmdoglichen Grosshandelspreis.

energy@xpert|

energyexpert empfiehlt dieses Produkt fiir
Anforderungen iiber 100 MWh.

JAN. MARZ JUNI SEPT. DEZ.

Einkaufspreis

Zu unterschiedlichen Beschaffungszeitpunkten
wird jede Tranche (Ptranche = Preis) zum
jeweils glinstigsten Preis eingekauft. Wahrend
der Lieferperiode wird die Ausgleichsenergie
fUr eine konsumangepasste Stromlieferung
genutzt. Eine tiefe Dienstleistungsgebthr
ermdglicht die flexible und vorteilhafte Strom-
beschaffung zu Grosshandelsmarktkonditionen.

Einkaufspreis

Wir decken téglich den Strombedarf auf
dem Spotmarkt (Pswissix = Preis) und
bewirtschaften die Ausgleichsenergie
(Gebiihr).
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Energiebedarf

VB2 = Base 2 (Oh - 24h)

VB1 = Base 1 (Oh - 24h)

JAN. MARZ JUNI SEPT. DEZ.

Energiemenge

Am Ende der Beschaffungsperiode (1-3 Jahre)
haben wir fur Sie alle Tranchen gekauft, die
zur Deckung lhres Energiebedarfs erforderlich
sind (Vtot = Volumen).

energy@xpert|

energyexpert empfiehlt dieses Produkt fir
Anforderungen iiber 500 MWh.

Téglicher Energiebedarf

Energiemenge

Am Ende des Tages haben wir fur Sie die
gesamte Energie gekauft, die Sie bendtigen
(Vtot = Volumen).

energy@xpert|

energyexpert empfiehlt dieses Produkt fir
Anforderungen iiber 100 MWh.




